


  
    
      

        

    

  

  


	

		




	Wer wir sind
	Über uns
		CP BAP Board
	Kooperationen
	Engagement



	Standorte
		CP Consultingpartner AG
	CP Bankpartner AG
	CP Erfolgspartner AG



	Wer wir sind
			Wir gestalten CP BAP mit Weitblick und Sorgfalt.



		



	Unsere Leistungen
	Branchen
		Genossenschaftsbanken
	Sparkassen
	Zentralinstitute, Privat- und Spezialbanken
	Leasing und Factoring
	Energiewirtschaft
	Gesundheitswesen
	IT-Dienstleister



	Leistungsspektrum
		Strategie
	Konzeption
	Umsetzung
	Transformation



	IT-Lösungen
		copa.ris
	POEM
	REPLIQ



	IT Beratung
		Softwareentwicklung
	Testmanagement
	Qualitätsmanagement
	Projektmanagement
	Prozessmanagement
	Releasemanagement
	Rollout-Management
	Konfigurationsmanagement



	Trainings by CP BAP
		Vertrieb
	Transformation
	Führung
	Persönlichkeitsentwicklung



	E-Learning
		Lösungen
	Projekte
	Kontaktpersonen



	Unsere Leistungen
			Wir wollen keine kurzfristigen Effekte, sondern nachhaltige Erfolge.



		



	Ihre Karriere
	Karriere
		Arbeitsweise
	Benefits
	Bewerbung und Einstieg



	Stellenangebote
		Consultant / Organisation und Prozessmanagement im Bankenumfeld
	Consultant / Bankcontrolling und Reporting
	Consultant / Risikosteuerung
	Consultant / Meldewesen
	Consultant / Bankpraktiker
	Hochschulabsolvent Wirtschaftswissenschaften
	Hochschulabsolvent Naturwissenschaften / Mathematik
	Bachelorabsolvent im Consulting
	IT-Consultant
	Teamassistenz



	Ihre Karriere
			Wir wünschen uns eine langfristige Zusammenarbeit mit viel Herzblut.



		



	geno.bip Portal
	Unsere Expertise
	Veranstaltungen
		Demnächst
	Überblick



	Publikationen
		Presse
	Literaturliste
	Videos



	Studien
		Vergleichsanalyse zu Kreditprozessen
	Vergleichsanalyse KPM-KG
	Vergleichsanalyse KPM-EG
	Vergleichsanalyse RTF
	Benchmark-Studie Kundengeschäft
	Studie Nachhaltigkeit



	Expertise
			Wir geben unser Know-how an unsere Kunden weiter und sind verlässlich ansprechbar.



		








		
			
	
		
	



		
	

	









	
		

			
				



			
			CP BAP – Wir begleiten Sie als Partner
		
	
	
		

		                
      
                                                                                              					  					                        					  					                        					  					                        					  					                                        
              
                                              

			                			                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                          
              
            
                      
                  
      
    
	









		                
      
                                                              

			                			                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                          
              
            
                      
                  
      
    
	









	CP BAP ist eine Unternehmensgruppe bestehend aus CP Consultingpartner AG, CP Bankpartner AG und CP Erfolgspartner AG. Wir beraten und trainieren unsere Kunden in den Bereichen Finanzen, Steuerung, Treasury, Marktfolge, Markt und Vertrieb sowie bei vorstandsnahen Themen. Wir zählen seit langem zu den führenden Experten für Aufsichtsrecht, Compliance, Meldewesen, Bank- und Risikocontrolling, Organisation sowie Prozessmanagement und Unternehmenssteuerung. Auch für den Vertrieb im Privat- und Firmenkundengeschäft bieten wir Lösungen zu Vertriebskanalstrategien, Vertriebssteuerung sowie Digitalisierung und bieten neben vielfältigen IT-Lösungen insbesondere Rechenzentralen unsere tiefe IT-Expertise an.

Banken, Sparkassen und Finanzdienstleister sowie Unternehmen aus den Bereichen Energieversorgung und des Gesundheitswesens schätzen unsere Begleitung als Berater und Trainer.











			
			
	






	15. geno.bip

Der 15. geno.bip fand am 14. März 2024 im historischen Wasserturm in Köln statt. Wir haben uns gefreut, Sie dort persönlich zu begrüßen. In 6 Räumen haben wir ganztägig parallel vielfältige Austauschformate angeboten: vom Vortrag über Workshops und Deep Dives bis zum lockeren Networking.

Weiter...










			
			
	






	PACT

Prozessmanagement- und Transformationsberatung von Atruvia und CP BAP. Wir begleiten VR-Banken durch alle Phasen der Optimierung ihrer Prozesse: von der Analyse über die Konzeption und Umsetzung bis zur Etablierung nachhaltiger Erfolgssicherungsmaßnahmen im Rahmen eines KVP-Prozesses und einer Changebegleitung.

Weiter...










			
			
	






	Teamassistenz (m/w/d)

Als Teamassistenz bist Du ein:e zentrale:r Ansprechpartner:in für unser Team und eine wichtige Stütze unseres Erfolgs! Du übernimmst in unserem Kölner Büro Verantwortung für die vielfältigen Aufgaben des täglichen Office-Managements.

Weiter...











			
			
	






	ProPar

Werden Ihre definierten Prozesse eingehalten? ProPar liefert einen Soll-Ist-Abgleich in einem einzigen grafischen Modell. Mit Process-Mining werden die tatsächlichen Abläufe in Ihrem Unternehmen rekonstruiert und grafisch dargestellt. So erkennen Sie sofort, wo es zu Engpässen kommt und welche Bearbeitungs-, Liege- und Durchlaufzeiten sich daraus ergeben.

Weiter...










			
			
	






	Hochschulabsolvent (m/w/d) Naturwissenschaften/Mathematik

Im Rahmen unserer Beratungsprojekte trägst Du zu fundierten Lösungen für unsere Kunden im hoch dynamischen Bankenumfeld bei. Deine Beratungsschwerpunkte liegen zum Beispiel im Risikomanagement oder der Banksteuerung.

Weiter...










			
			
	






	KSC-Coach Ausbildung

In dem 2,5-tägigen Workshop bilden wir Sie zum KSC-Coach aus. In einem Mix aus Theorie und Praxis zeigen wir Ihnen Methoden, wie Sie Mitarbeiter nicht nur mitnehmen sondern begeistern. Ihr Coachee soll zukünftig die Begleitung durch den KSC-Coach als echten Mehrwert erleben. Daher wendet sich die Ausbildung an Praktiker, die „vormachen“ und zum „Mit- und Selbermachen“ motivieren sollen.

Weiter...











			
			
	






	KI-Bootcamp

ChatGPT & Co. verstehen, anwenden und in der Organisation verankern. Wir haben ChatGPT 3.5 unser Workshop-Angebot formulieren lassen. Genutzt wurde ChatGPT 3.5 mithilfe von 3 Prompts und Inhalten aus einer unserer Präsentationen zu diesem Thema.

Weiter...










			
			
	







	VPS für Privat- und Firmenkunden

VPS bietet als etabliertes Instrument in der Sparkassenwelt eine grundlegende Unterstützung bei der Planung Ihres Kundengeschäfts. Als derzeit einziges Modell liefert VPS für das gesamte Kundengeschäft Ihre Ist-Marktstellung und Vertriebspotenziale für alle relevanten Vertriebsprodukte, darüber hinaus im Firmenkundenbereich konkrete Anspracheimpulse in Form von Potenzialen für Bestands- und Neukunden.

Weiter...










			
			
	






	REPLIQ

Unsere Software REPLIQ unterstützt das Treasury bei der Planung der operativen und der strategischen Refinanzierung. Darüber hinaus simuliert und projiziert die Anwendung die NSFR vor dem Hintergrund verschiedener Szenarios sowie Planungsmaßnahmen und ermöglicht eine detaillierte Sicht auf die Kennzahl für die kommenden fünf Jahre.

Weiter...








sparkassen.bip digital



sparkassen.bip digital
Erfahrene Praktiker und anerkannte Experten informieren Sie am 10.09.2020 umfassend in Live-Vorträgen, Video-Botschaften, Screencasts und beantworten Ihre Fragen oder holen interaktiv ein Meinungsbild ein. Melden Sie sich jetzt an!


Transparenz schaffen im Kundenservicecenter (KSC) – KSC-Cockpit



Transparenz schaffen im Kundenservicecenter (KSC) – KSC-Cockpit
Das Kundenservicecenter trägt maßgeblich zur Effizienzsteigerung bei. Wir zeigen Ihnen, wie Sie mit einem KSC-Cockpit Transparenz herstellen und Erfolge messen können, wie sich Outbound zentral steuern lässt, wie Sie Führungsstandards individuell nutzen und gezielte Personal- und Führungsentwicklung leisten können.


Depot-A-Monitoring in dynamischen Zeiten



Depot-A-Monitoring in dynamischen Zeiten
Tägliches Reporting an die Geschäftsleitung? Unser Exceltool bereitet aktuelle Kursdaten sowohl auf Portfolio- wie auch auf Einzelgeschäftsebene auf. Die derzeitige dynamische Spreadausweitung kann mit erheblichem Abschreibungsbedarf verbunden sein. Wir ermöglichen eine transparente und unkomplizierte Depot-A-Darstellung mit belastbaren VR-Control-Daten! 


Ausfallrisiken bei Kreditstundungen reduzieren



Ausfallrisiken bei Kreditstundungen reduzieren
Einzelfälle schnell bewerten mit unserem Excel-Tool! Unterstützen Sie Ihre Kunden in schwierigen Zeiten und reduzieren Sie Ihre Ausfallrisiken. Weisen Sie der Bankenaufsicht nach, dass für einen konkreten Kredit die Barwert-Differenz unterhalb eines Schwellenwertes liegt!


Webinar: Führen mit digitalen Medien



Webinar: Führen mit digitalen Medien
Wir machen Sie in 45 Minuten fit, ihre Führungsrolle auch digital wahrzunehmen! Sie lernen die technische, organisatorische sowie mediengerechte Vorbereitung und Durchführung von Mitarbeitergesprächen, Teamsitzungen oder auch den Austausch und Weitergabe von Informationen. Jetzt buchen!


Webinar: Basics in der medialen Beratung



Webinar: Basics in der medialen Beratung
Sie lernen Technik und Raum sowie Moderation und Methodik in 90 Minuten zu beherrschen. Die Teilnehmer erhalten konkrete Best Practice-Beispiele und bekommen zudem ihre dringendsten Fragen beantwortet. Schnell buchen!


Potenzialorientierte Kundensegmentierung



Potenzialorientierte Kundensegmentierung
Für viele bankfachliche Fragestellungen ist eine Kundensegmentierung unerlässlich, sei es für Standortentscheidungen, für Zielgruppenselektionen oder zur Kapazitätenermittlung. Die zielgerichtete Auswahl der Segmentierungskriterien ist dabei eben so wichtig wie die notwendige Detailtiefe. 


Nachhaltigkeit im Finanzgeschäft – Sustainable Finance



Nachhaltigkeit im Finanzgeschäft – Sustainable Finance
Neben dem Risikomanagement von Nachhaltigkeitsrisiken müssen Banken grundsätzlich klären, welche Strategie sie verfolgen wollen. Unsere derzeitige Umfrage in Sparkassen analysiert neben den regulatorischen Anforderungen auch die strategische Ausrichtung und Priorisierung.


Process Mining



Process Mining
Kürzer und deutlich einfacher kann die Aufnahme von tatsächlichen Prozess-Abläufen sein. Im Praktikerhandbuch "Geschäftsmodellanalyse" des Finanz Colloquium Heidelberg ist die Methode im Fachbeitrag von Timo Engels beschrieben. 


CRR II & CRD V: Umsetzung der neuen europäischen Kapitalvorschriften



CRR II & CRD V: Umsetzung der neuen europäischen Kapitalvorschriften
Nach Inkrafttreten der Novellierungen von CRR & CRD steht mit dem 28.06.2021 nun der Erstanwendungszeitpunkt der wesentlichen Komponenten des Regelwerks fest. Die resultierenden Steuerungsimpulse und Umsetzungsprojekte müssen daher zeitnah initiiert werden.


POEM – Planung von Produkten, Organisationseinheiten und Marktsegmenten



POEM – Planung von Produkten, Organisationseinheiten und Marktsegmenten
Mit unserer Anwendung POEM by CP BAP werden die Erfolgsfaktoren für eine effiziente Kundengeschäftsplanung umgesetzt: Planung mit den individuellen Strukturen, unmittelbare Erzeugung des Planungsergebnisses, Planung und Zuordnung von Zielwerten.






Transparenz schaffen im Kundenservicecenter (KSC) – KSC-Cockpit



Transparenz schaffen im Kundenservicecenter (KSC) – KSC-Cockpit
Das Kundenservicecenter trägt maßgeblich zur Effizienzsteigerung bei. Wir zeigen Ihnen, wie Sie mit einem KSC-Cockpit Transparenz herstellen und Erfolge messen können, wie sich Outbound zentral steuern lässt, wie Sie Führungsstandards individuell nutzen und gezielte Personal- und Führungsentwicklung leisten können.


Depot-A-Monitoring in dynamischen Zeiten



Depot-A-Monitoring in dynamischen Zeiten
Tägliches Reporting an die Geschäftsleitung? Unser Exceltool bereitet aktuelle Kursdaten sowohl auf Portfolio- wie auch auf Einzelgeschäftsebene auf. Die derzeitige dynamische Spreadausweitung kann mit erheblichem Abschreibungsbedarf verbunden sein. Wir ermöglichen eine transparente und unkomplizierte Depot-A-Darstellung mit belastbaren VR-Control-Daten! 


Ausfallrisiken bei Kreditstundungen reduzieren



Ausfallrisiken bei Kreditstundungen reduzieren
Einzelfälle schnell bewerten mit unserem Excel-Tool! Unterstützen Sie Ihre Kunden in schwierigen Zeiten und reduzieren Sie Ihre Ausfallrisiken. Weisen Sie der Bankenaufsicht nach, dass für einen konkreten Kredit die Barwert-Differenz unterhalb eines Schwellenwertes liegt!


Webinar: Führen mit digitalen Medien



Webinar: Führen mit digitalen Medien
Wir machen Sie in 45 Minuten fit, ihre Führungsrolle auch digital wahrzunehmen! Sie lernen die technische, organisatorische sowie mediengerechte Vorbereitung und Durchführung von Mitarbeitergesprächen, Teamsitzungen oder auch den Austausch und Weitergabe von Informationen. Jetzt buchen!


Webinar: Basics in der medialen Beratung



Webinar: Basics in der medialen Beratung
Sie lernen Technik und Raum sowie Moderation und Methodik in 90 Minuten zu beherrschen. Die Teilnehmer erhalten konkrete Best Practice-Beispiele und bekommen zudem ihre dringendsten Fragen beantwortet. Schnell buchen!


Potenzialorientierte Kundensegmentierung



Potenzialorientierte Kundensegmentierung
Für viele bankfachliche Fragestellungen ist eine Kundensegmentierung unerlässlich, sei es für Standortentscheidungen, für Zielgruppenselektionen oder zur Kapazitätenermittlung. Die zielgerichtete Auswahl der Segmentierungskriterien ist dabei eben so wichtig wie die notwendige Detailtiefe. 


Nachhaltigkeit im Finanzgeschäft – Sustainable Finance



Nachhaltigkeit im Finanzgeschäft – Sustainable Finance
Neben dem Risikomanagement von Nachhaltigkeitsrisiken müssen Banken grundsätzlich klären, welche Strategie sie verfolgen wollen. Unsere derzeitige Umfrage in Sparkassen analysiert neben den regulatorischen Anforderungen auch die strategische Ausrichtung und Priorisierung.


Process Mining



Process Mining
Kürzer und deutlich einfacher kann die Aufnahme von tatsächlichen Prozess-Abläufen sein. Im Praktikerhandbuch "Geschäftsmodellanalyse" des Finanz Colloquium Heidelberg ist die Methode im Fachbeitrag von Timo Engels beschrieben. 


CRR II & CRD V: Umsetzung der neuen europäischen Kapitalvorschriften



CRR II & CRD V: Umsetzung der neuen europäischen Kapitalvorschriften
Nach Inkrafttreten der Novellierungen von CRR & CRD steht mit dem 28.06.2021 nun der Erstanwendungszeitpunkt der wesentlichen Komponenten des Regelwerks fest. Die resultierenden Steuerungsimpulse und Umsetzungsprojekte müssen daher zeitnah initiiert werden.


POEM – Planung von Produkten, Organisationseinheiten und Marktsegmenten



POEM – Planung von Produkten, Organisationseinheiten und Marktsegmenten
Mit unserer Anwendung POEM by CP BAP werden die Erfolgsfaktoren für eine effiziente Kundengeschäftsplanung umgesetzt: Planung mit den individuellen Strukturen, unmittelbare Erzeugung des Planungsergebnisses, Planung und Zuordnung von Zielwerten.


Prozessautomatisierung mit Robotern (RPA)



Prozessautomatisierung mit Robotern (RPA)
"Robotic Process Automation" oder "Robotische Prozessautomatisierung" (RPA) stellt eine neue Alternative zu bisherigen Kostensenkungsmaßnahmen wie Standardisierung und Optimierung dar. Die Automatisierung spart Zeit und entlastet Mitarbeiter von manuellen Aufgabenstellungen. 


Basel IV: Transparenz, Simulation und Optimierung der RWA



Basel IV: Transparenz, Simulation und Optimierung der RWA
Die Komplexität der Auswirkungsanalyse ist mit Basel IV sprunghaft angestiegen. Wir geben Ihnen operative, prozessuale und strategische Handlungsimpulse. 
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	T +49 221 47 45 20

E-Mail schreiben

Anschrift und Anfahrt

Social Media



 





        

    





	
	
    
            
                
            

    



















































